
不
況
が
長
引
く
現
在
、
ビ
ジ
ネ
ス

環
境
は
非
常
に
厳
し
い
も
の
が
あ
り

ま
す
。
し
か
し
、
お
客
様
は
本
当
に

資
金
が
な
く
て
ビ
ジ
ネ
ス
の
取
り
引

き
を
控
え
て
い
る
の
で
し
ょ
う
か
。

ま
た
社
内
で
の
役
員
会
な
ど
で
の
新

規
購
買
や
新
規
企
画
の
稟
議
が
否
決

さ
れ
る
こ
と
も
多
く
、
稟
議
し
た
人

は
み
な
、
不
況
を
理
由
に
仕
方
が
な

い
と
嘆
き
ま
す
。

し
か
し
多
く
の
場
合
、
不
況
で
よ

り
厳
し
く
吟
味
を
し
た
結
果
の
「
金

を
出
す
だ
け
の
価
値
が
な
い
」
と
い

う
お
客
様
や
役
員
会
の
認
識
が
そ
の

真
の
理
由
で
あ
る
こ
と
が
多
い
の
で

す
。
つ
ま
り
本
当
の
必
要
性
や
提
案

し
た
「
価
値
」
が
伝
わ
っ
て
い
な
い

か
ら
な
の
で
す
。

で
は
ど
う
す
れ
ば
お
客
様
や
役
員

会
な
ど
に
、
う
ま
く
必
要
性
や
価
値

を
伝
え
ら
れ
る
の
で
し
ょ
う
か
。

そ
の
答
え
の
ひ
と
つ
が
、
プ
レ
ゼ
ン

テ
ー
シ
ョ
ン
（
以
下
プ
レ
ゼ
ン
）

で
す
。
プ
レ
ゼ
ン
の
目
的
と
は
た
だ
ひ

不
況
の
時
代
だ
か
ら
こ
そ

プ
レ
ゼ
ン
力
を
強
化
す
る

と
つ
、
相
手
に「
感
動
」を
与
え
る
こ

と
で
す
。
そ
の
た
め
に
プ
レ
ゼ
ン
で

は
、二
つ
の
こ
と
を
行
な
い
ま
す
。
ひ

と
つ
は
、
相
手
に
そ
の
人
自
身
が

「
得
」
に
な
る
こ
と
を
伝
え
る
「
説

得
」
を
行
な
う
こ
と
。
も
う
ひ
と

つ
は
、「
欲
し
い
」と
い
う
欲
求
・
欲

望
を
起
こ
さ
せ
る
こ
と
で
す
。

説
得
と
は
、
漢
文
読
み
を
す
れ
ば

「
得
を
説
く
」
と
読
め
、
相
手
に
得

に
な
る
こ
と
を
説
明
す
る
こ
と
で

す
。
つ
ま
り
プ
レ
ゼ
ン
す
る
相
手
の

得
に
な
る
こ
と
が
、
ま
ず
内
容
と
し

て
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
の
で
す
。

「
感
動
し
た
こ
と
は
始
め
ら
れ
る
」

と
い
う
言
葉
が
あ
り
ま
す
。
感
動
に

は
、
二
つ
の
感
動
が
あ
り
、
ひ
と
つ

は
「
な
る
ほ
ど
」
と
い
う
左
脳
の
感

動
で
、
そ
の
あ
と
に
「
要
望
・
要
求
」

と
い
う
言
葉
に
な
り
ま
す
。
そ
れ
に

対
し
て
右
脳
の
感
動
は
、「
面
白
い
・

楽
し
い
」
で
あ
り
、
そ
の
次
に
出
て
く

る
言
葉
は
「
欲
し
い
・
欲
求
・
欲
望
」

で
す
。

こ
の
後
者
こ
そ
、
今
の
不
況
の
時

代
に
必
要
な
の
で
す
。
人
は
「
欲
し

い
・
欲
求
・
欲
望
」
が
あ
れ
ば
、
何

と
か
金
を
工
面
し
た
り
予
算
を
増
や

し
た
り
し
ま
す
。
こ
の
「
欲
望
」
を

喚
起
す
る
の
が
、
右
脳
に
訴
求
す
る

マ
ル
チ
メ
デ
ィ
ア
を
利
用
し
た
ビ
ジ

ュ
ア
ル
な
プ
レ
ゼ
ン
で
す
。

人
は
物
事
が
よ
く
わ
か
れ
ば
わ
か

る
ほ
ど
、
理
解
を
示
し
、
そ
れ
が
手

に
取
る
よ
う
に
わ
か
れ
ば
欲
し
く
な

り
ま
す
。
そ
の
た
め
に
、
ビ
ジ
ュ
ア
ル

な
電
子
的
プ
レ
ゼ
ン
を
行
な
い
、
必

要
性
や
価
値
を
伝
え
て
、
相
手
に

「
欲
求
・
欲
望
」
を
起
こ
さ
せ
る
こ

と
が
、
こ
の
不
況
時
の
ビ
ジ
ネ
ス
活

動
と
い
え
ま
す
。

電
子
的
な
プ
レ
ゼ
ン
の
ほ
と
ん

ど
は
P
o
w
e
r
Po
i
n
t
で
行
な
わ

れ
て
い
ま
す
。

し
か
し
、
文
字
の
羅
列
の
プ
レ

ゼ
ン
で
は
、
聞
く
人
の
感
動
は
得

ら
れ
ま
せ
ん
。「
P
o
w
e
r
Po
i
n

t
は
マ
ル
チ
メ
デ
ィ
ア
シ
ー
ト
で

あ
る
」
と
い
う
ひ
と
言
が
、
P
o
w

e
r
Po
i
n
t
を
感
動
を
与
え
る
武

器
に
し
ま
し
た
。

映
像
や
写
真
、
音
声
な
ど
を
利

用
し
た
プ
レ
ゼ
ン
は
、
見
る
人
を

引
き
つ
け
、
注
意
力
を
強
く
し
、

そ
し
て
内
容
を
よ
く
伝
え
ま
す
。

マ
ル
チ
メ
デ
ィ
ア
情
報
を
駆
使

し
た
P
o
w
e
r
Po
i
n
t
の
プ
レ
ゼ

ン
こ
そ
、
不
況
に
立
ち
向
か
え
る

ビ
ジ
ネ
ス
活
動
な
の
で
す
。
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